
      تحليل التعادل
   

 أو مستويات/ في دراسات الجدوى نظراً لأنه يساعد على معرفة أقل مستوى إنتاجي و يفضل استخدام تحليل التعادل

   .السوق المبيعات التي يمكن للمشروع أن يستمر في السوق دون أن يقرر وقف الإنتاج والخروج من

شروع موضع الدراسة بعد الانتهاء من تقدير المبيعات من خلال نقطة التعادل للم والواقع أنه يمكن الوصول إلى

كلما ارتفعت فرص المشروع في تحقيق أرباح  وكلما انخفضت نقطة التعادل. التسويقية، وتقدير التكاليف من خلال الدراسة الفنية الدراسة

اتسعت  ين نقطة التعادل يمثل منطقة الأمان التي كلماالاستخدام المتوقع لطاقة المشروع وب والفرق بين حد. وانخفض احتمال تحقيق خسائر

   .السماح به لاستخدام الطاقة الإنتاجية للمشروع والخلاصة أن نقطة التعادل تعبر عن أقل مستوى إنتاجي يمكن. كلما كان ذلك أفضل

مع تكلفته الكلية دون أن  الحجم من المبيعاتالذي تتعادل فيه إيرادات هذا ) بوحدات العملة(على حجم المبيعات  لذلك بات من المهم التعرف

   .يحقق المشروع ربحاً أو خسارة

   :بالمعادلة التالية ويمكن تحديد نقطة التعادل
  التكاليف المتغيرة+ التكاليف الثابتة  = المبيعات عند نقطة التعادل

 
دائماً نسبة مئوية  فإنها تتغير تبعاً لحجم المبيعات ولكنها تبقىأما التكاليف المتغيرة . المبيعات والتكاليف الثابتة مبلغ ثابت مهما كان حجم

   .ثابتة من المبيعات

   :رياضياً على النحو التالي ويتم تحديد نقطة التعادل
  )إجمالي المبيعات/ ــ إجمالي التكاليف المتغيرة  1/ ( إجمالي التكاليف الثابتة =  نقطة التعادل

   
  :اليةالت كما يمكن استخدام المعادلة

  )ــ التكلفة المتغيرة للوحدة  سعر بيع الوحدة/ (  التكاليف الثابتة  =نقطة التعادل 
 وحدات 6المتغيرة للوحدة   وحدات والتكلفة10 آلاف وحدة يكون ثمن بيع الوحدة 10السابق خاصة بإنتاج وبيع  فإذا كانت بيانات المثال

   :وبالتالي تصبح
   

  نقطة التعادل استخدامات أخرى لمعادلة

تتعادل فيه إيرادات المبيعات   في التعرف على حجم المبيعات الذي-التعادل يفيد على النحو الذي اتضح فيما سبق بالإضافة إلى أن تحليل

   :خسارة، هناك استخدامات أخرى نذكر منها مع التكاليف الكلية دون أن يحقق المشروع ربحاً أو

   : معين من المبيعات وتستخدم المعادلتين التاليتين لهذا الغرضعن حجم تحديد الأرباح التي تتحقق
  سعر بيع الوحدة/  التكلفة المتغيرة للوحدة –إيرادات المبيعات = الربح الحدي 

  التكاليف الثابتة – الربح الحدي=  الربح      
   :هذا الغرض هياللازم لتحديد حجم معين من الأرباح، والمعادلة التي تستخدم ل تحديد حجم المبيعات

   
  الربح المرغوب فيه +  التكاليف الثابتة        =الحجم اللازم للربح المرغوب فيه 

  سعر بيع الوحدة/  التكلفة المتغيرة للوحدة-1                                                      
   
  :هي ، والمعادلة المستخدمة لهذا الغرضالمبيعات اللازم لمقابلة مصروفات مقترحة تحديد حجم الزيادة في. 3

  النسبة المئوية للربح الحدي/ المصروفات= الزيادة في المبيعات اللازمة لمقابلة المصروفات المقترحة 
 الأمر يتطلب زيادة فإن% 40 وحدة نقدية وكانت النسبة المئوية للربح الحدي 5000مصروفات الإعلان بمقدار  فلو كان هناك اقتراح بزيادة

  وحدة نقدية12500المبيعات بمقدار 
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